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Что такое хедж-фонд?

         В настоящее время в области вложения денег и инвестиций особую популярность получили так называемые альтернативные инвестиции. Хедж фонды не зависят от направления движения рынков, а значит, прибыль здесь более стабильна. Используя традиционные методы вложения средств, инвестор покупает акции и облигации, ожидая получения дивидендов. Однако, если акции падают в цене, само собой, инвестор терпит убытки. Хедж фонд в этом плане гораздо более надежен, ведь он использует сочетание разных инструментов торговли:

· Фьючерсы;

· Опционы;

· Арбитраж;

· Краткосрочная торговля акциями и производными;
      Таким образом, даже когда происходит падение акций, прибыль стабилизируется за счет других опций хедж фондов. Более того, данный способ вложения денег в ряде случаев сопровождается гарантией возврата первоначальной суммы к установленному сроку, независимо от суммы дохода.
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                           Индекс Российской торговой системы в период 2000-2011г.                     Рис.1
          Вместе с тем в последнее время все больше отечественных инвесторов всерьез задумываются о глобальной диверсификации своих активов. Те, кто пренебрегает преимуществами выхода за пределы российского рынка, напрасно полагают, что доходность, выражаемая двузначными числами, является неотъемлемым свойством отечественных акций. В любом случае не стоит «класть все яйца в одну корзину», даже если она сделана из золота. И вот почему: 
           1) Риск инвестиций в акции вообще, и в российские акции в особенности, велик по определению. Это и не удивительно – высокая доходность всегда сопряжена с высоким риском (хотя обратное не всегда верно). В апреле-июле 2004 года, т.е всего за четыре месяца, индекс РТС потерял 28%, лишившись почти трети своей стоимости (рис.1). Американский индекс S&P 500 тоже потерял 29% с апреля по сентябрь 2002 года, т.е после того, как лопнул «технологический пузырь».
           2) Прибыль от акций очень сильно зависит от времени вхождения в рынок. Многие инвесторы привыкли оценивать результаты рынка по итогам календарного года, но кто из их реально покупает акции в канун новогодних праздников?  Например, эквивалент индекса РТС, купленный в марте 2004 года, был бы убыточным более года и лишь к июлю 2005 года вышел бы на уровень безубыточности.

3) Российский рынок акций по-прежнему сильно зависит от приливов и отливов спекулятивного капитала из-за рубежа. Даже в нынешних условиях, когда экономическая ситуация в России умеренно-стабильная  иностранные инвесторы могут изменить свой взгляд на перспективы российского рынка по целому ряду причин: отсутствие экономических и политических гарантий, сохраняющаяся зависимость экономики от цен на энергоносители,  и вывести средства, а это чревато серьезным снижением  котировок.
Бесспорно, российские акции и облигации показывали очень хорошие результаты в течении последних нескольких лет. Но не следует забывать, что рынки по своей природе цикличны, и то, что сильно растет, рано или поздно должно упасть. История, пожалуй, не знает инвесторов, которым удавалось бы постоянно угадывать периоды роста и падения на рынке акций. Кроме того, несмотря на  успехи последних лет, Россия по-прежнему остается развивающимся рынком с недостаточно сформировавшимися политическими и экономическими институтами и вытекающим из этого высоким инвестиционным риском. 
С учетом всех этих факторов понятно, что серьезным российским инвесторам с долгосрочным горизонтом инвестирования необходимо  часть своих средств вкладывать в зарубежные активы. Судя по тому, что недавно были смягчены ограничения на частные 
инвестиции за рубежом, правительство также разделяет эту точку зрения или, как минимум, опасается, что избыток средств российских инвесторов на рынке акций и недвижимости 
приведет к надуванию «пузырей». Между тем инвесторы во многих странах мира в своём выборе давно не ограничиваются традиционными активами, т.е  акциями и облигациями.  В отличие от российских коллег они уже не первый год пользуются преимуществами принципиально нового класса активов, который позволяет получать сопоставимую с акциями доходность при уровне риска, характерном для качественных облигаций. Речь идет о хедж-фондах. 

Что такое хедж-фонд? Хедж-фонд -  закрытый, слаборегулируемый, профессионально управляемый инвестиционный фонд целью которого является снижение риска и  получение прибыли при любых рыночных условиях. Благодаря этому их доходность имеет очень слабую или отрицательную корреляцию с доходностью традиционных активов. Вот почему хедж-фонды нередко показывают положительную доходность даже во время серьезных спадов на фондовых рынках. 
Большинство частных российских инвесторов имеют весьма слабое представление о хедж – фондах по причине почти полного отсутствия информации. В то же время все наслышаны о миллиардере и филантропе Джордже Соросе и загадочных инвестиционных схемах, которые он использовал в своём хедж-фонде Quantum. Однако его фонд представляет лишь один из секторов обширной индустрии хедж-фондов – так называемое глобальное макроинвестирование. Макрофонды составляет всего около 5% от общего числа хедж-фондов, которых в мире сейчас насчитывается около восьми тысяч. Именно благодаря былой популярности макрофондов понятие хедж-фонда ассоциируется у многих инвесторов с агрессивной, инвестиционной политикой и повышенными рисками. 
 Хедж-фонды – исключительно многогранный, гибкий и динамичный класс финансовых инструментов. Они предлагают гораздо более широкий набор активов и стратегий, чем традиционное инвестирование в акции, облигации и  паевые  фонды. Благодаря этому их доходность имеет очень слабую или отрицательную корреляцию с доходностью традиционных активов. Вот почему хедж-фонды нередко показывают положительную доходность даже во время серьезных спадов на фондовых рынках. 
              Во время кредитного кризиса хедж-фонды испытали серьезное давление, так как ликвидность и прозрачность стали важнейшими факторами в принятии инвестиционных решений. В 2008 году средняя доходность паевых фондов оставалась отрицательной – минус 22,91%. В тоже время хедж-фонды продемонстрировали среднюю доходность в минус 8,37%. 
        Данные свидетельствуют, что лучшие показатели за эти два года все-таки продемонстрировали хедж-фонды. Положительные доходы в этом секторе достигали 22,36% и 18,08% соответственно против 21,16% и 10,23% у паевых фондов. Если мы рассмотрим результаты за более продолжительный период времени, то доходы паевых фондов в пересчете на год составили 2,07% за 3 года и 1,85% за 10 лет. В тоже время зафиксированные доходы хедж-фондов составили 8,81% и 3,77% соответственно. В вопросе рисков мы имеем другую картину. Один из доводов хедж-фондов состоит в том, что они стремятся активно управлять волатильностью. Однако во время кредитного кризиса управляющие всеми силами пытались удержать над ней контроль. При пересчете на год стандартное отклонение за 3 года оказалось выше, чем у взаимных фондов (19,19% против 16,65%). Аналогичный результат получился и при расчете 10-летних показателей (16,80% против 12,44%).
           Ниже приведен график (рис.2), на котором показаны  результаты  работы хедж-фондов и взаимных (паевых) фондов в сравнении  за  2008 – 2011 год.   

                          Рис.2
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             Рис.1

      Практически все исследователи хедж-фондов  сходятся в одном – добавление хедж-фондов к портфелю традиционных активов (акций и облигаций, а также паев взаимных фондов) существенно улучшает профиль доходности/ риска портфеля, поскольку риски  хедж-фондов  не связаны напрямую с направлением движения рынка.  Благодаря этому хедж-фонды являются ценным инструментом диверсификации. 
      Безусловно, ценным свойством диверсифицированного портфеля хедж-фондов является стабильность результатов. Он может отставать от взаимных (паевых) фондов, инвестирующих, например, в акции, когда доходность последних измеряется двузначными числами. Зато, в отличии от паевых фондов, в период спада или настоящего обвала на рынке акций портфель хедж-фондов в состоянии защитить инвесторов от убытков. В долгосрочной перспективе стабильная, умеренно высокая доходность для инвестора гораздо выгоднее, чем сверхвысокая доходность, чередующаяся с крупными убытками. 
На 2011 год в мире создано более 10 000 хедж фондов под управлением которых активы на сумму 2 трлн.$. В первом квартале 2011 года хедж-фонды дополнительно привлекли  102 млрд.$  новых денег.

Магия сложных чисел

          Проблема взаимных (паевых) фондов в том, что раз в несколько лет фондовый рынок переживает большой спад, а в их распоряжении нет инструментов для предотвращения убытков. В отличии от них хедж-фонды могут комбинировать активы так, чтобы устранять рыночный риск и демонстрировать стабильно высокую доходность на протяжении длительного времени. Это весьма привлекательная характеристика для долгосрочных инвесторов, которую еще называют магию сложных процентов. Суть ее в том, что для долгосрочного инвестора выгоднее получать меньшую прибыль без убытков в течении долгого времени, чем переживать чередование «звездных» прибылей с одним или двумя периодами крупных потерь.
          Этот феномен иллюстрируют приведенный график (рис.3), на котором показана кумулятивная, т.е рассчитанная  нарастающим итогом, доходность российского (серые столбцы) и американского (черные столбцы) рынков акций в долларовом выражении с августа 1997 по август 2004 года. Предположим, что вы – инвестор, вложивший деньги в российский рынок на пике в октябре 1997 года. Такое предположение не столь уж неправдоподобно, поскольку многие розничные инвесторы делают именно эту ошибку, т.е входят в рынок акций на пике. 
Неудивительно – ведь в это время, как правило, реклама со стороны брокеров становится наиболее агрессивной и всем кажется, что рост никогда не прекратится. 

       Ну  вот грянул кризис, и к январю 1998 года российский рынок акций потерял 85 % своей стоимости. Знаете, какая доходность вам необходима, чтобы хотя бы вернуть свои средства? Рынок должен расти пять лет подряд со средней скоростью 46% в год! Т.е на инвестированные 1000 рублей, было бы потеряно 850 рублей.  Почти так она и получилось, ведь российский рынок на то и российский, чтобы и расти, и падать с истинно русским размахом. Но все равно в итоге за семь лет вы заработали бы 21,3% , т.е всего каких-то 2,8% годовых.  
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                Кумулятивная доходность российского и американского рынков акций
                                                                                                                                           Рис.3                                                                                                               
          Предположим все-таки, что наш пример небеспристрастен, и возьмем другого инвестора, который в том же августе 1997 года вложил свои средства в американские акции (их на нашем графике представляет индекс S&P 500) .К осени 2000 года он заработал бы 50%, но затем, после обвала рынка акций США, его прибыли начали бы быстро улетучиваться, и к лету 2003 года он оказался бы там же, где и его российский коллега, т.е на нуле. Да и через семь лет после первоначальной инвестиции, т.е к августу 2004 года, его заработок был бы практически таким же – 23%, или 3% годовых! И только самый благоразумный инвестор, вложивший свои средства 
поровну в российский и американский рынки, заработал бы за 7 лет 53%, или 6,3% годовых, т.е  два с лишним  раза больше.              
        Взгляните  на черную линию, представляющую доходность собирательного индекса фондов хедж-фондов ( т.е диверсифицированных портфелей хедж-фондов), составленного компанией Hedgefund.net. За тот же период доходность составила практически 100%! Иными словами, активы инвестора, вложившего деньги в усредненный портфель хедж-фондов, за эти семь лет выросли в два раза, прибавляя в среднем по 10,4% ежегодно. Наверное, теперь вам уже не кажется, что это скучно по сравнению со звездными показателями того же индекса РТС за последние годы? А ведь еще не надо забывать, что в индексе собраны сотни фондов, как хороших, так и плохих. Иными словами, это вовсе не портфель, собранный профессиональными менеджером, результаты которого, разумеется, могут быть лучше.
Краткая история хедж - фондов

       Как ни трудно в это поверить, но хедж-фонды придумал не финансовый гений с Уолл-стрит. Своим рождением они обязаны журналисту. Родившийся в Австралии американец Альфред  Уинслоу Джонс (1900-1988) был весьма разносторонней личностью. Окончив Гарвард в 1923 году, он какое-то время работал казначеем на пассажирском лайнере, затем служил американским вице-консулом в Берлине, а после получив степень доктора социологии в колумбийском университете, стал редактором делового журнала Fortune. Именно Джонсу в 1949 году пришла в голову революционная мысль совместить длинные позиции по акциям с короткими в одном портфеле.
    Тем, кто не слишком хорошо знаком с инвестиционным жаргоном, напомним: если инвестор находится  в длинной позиции по акции, это просто означает, что он ее купил. Короткая позиция означает, что он взял акцию взаймы у брокера и продал ее в расчете на падение цены. Если цена падает, как и ожидалось, то инвестор покупает акцию на рынке уже по более низкой цене и возвращает ее брокеру. Таким образом, чем сильнее упадет акция, проданная  «в короткую», тем дешевле инвестор выкупит ее обратно и соответственно тем больше будет его прибыль. В этом и состоит основная разница между длинными и короткими позициями: первые приносят прибыль, когда акции растут, а вторые когда акции падают.
    Итак, Джонс решил совмещать длинные и короткие позиции в одном портфеле – назовем его «длинный/ короткий». Зачем?  В отличие от большинства инвесторов он не верил в способность 
угадывать направление движения рынка. Зато он достаточно поднаторел в финансовом анализе компаний, чтобы отличать хорошие акции от плохих. Хорошими, разумеется, считались дешевые акции компаний с устойчивым финансовым положением, перспективным бизнесом и высокими темпами роста. Вместе с тем и они могли попасть в разряд плохих, если торговались  значительно выше своей справедливой стоимости. Таким образом, ни дешевая акция плохой компании, ни дорогая акция хорошей компании не могли считаться хорошими.
Стратегия совмещения длинных и коротких позиций: прибыль независимо от   направления рынка
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  Короткая позиция  (акция B)
   Прибыль
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                 Длинная позиция   (акция А)           
   Рынок падает
   Рынок растет
      Прибыль
      
                        Рис.4
       Итак, предположим, что стратегия Джонса применяется на растущем рынке. Обычные инвесторы, и в первую очередь профессиональные, покупают самые перспективные акции. Длинные позиции портфеля растут, и менеджер получает прибыль. Однако в соответствии с популярной у инвесторов поговоркой о приливе, который «поднимает все лодки», на бурно растущем рынке рано или поздно начинают дорожать и плохие акции – зачастую просто потому, что на рынок продолжают приходить все менее осведомленные инвесторы. В результате акции в короткой позиции тоже растут, и менеджер терпит по нему убытки. Однако если выбор сделан правильно, то акции в длинной позиции вырастут больше, чем в короткой. Иными словами, менеджер получит чистую разницу, или спред, между ростом длинной и короткой позиций, как это показано в левой части рисунка.
     На падающем рынке ситуация бывает, как правили, прямо противоположной: в первую очередь инвесторы избавляются от самых плохих или рискованных акций и только в последнюю очередь начинают продавать хорошие. Соответственно акции в короткой позиции падают сильнее, чем акции в длинной, и менеджер длинного/ короткого портфеля опять-таки зарабатывает прибыль (напомним, что короткая позиция приносит прибыль, если акция падает).
     В идеальной ситуации – например, когда на рынке нет определенного тренда и царит разнонаправленное движение,- акции в длинной позиции растут, а в короткой падают. В этом случае разрыв между ними – и соответственно доходность длинного/ короткого портфеля – 
максимальны. Конечно, случается и обратное – акции в короткой позиции растут, а в длинной падают. Поэтому, минимизировать риск ошибки, Джонс одновременно заключал десятки парных сделок с длинными и короткими позициями, диверсифицируя тем самым свой портфель.
            Главное достижение Джонса состояло в том, что такая стратегия позволяла ему не заботиться о направлении движения рынка. Куда бы не дул ветер на Уолл-стрит, Джонс получал прибыль. Если взаимные фонды зарабатывали деньги, когда рынок шел вверх, и терпели убытки, когда рынок падал, то Джонс делал деньги на разнице доходности длинных и коротких позиций как на растущем, так и на падающем рынке. Но этот спред, т.е разница в доходности, как правило был не слишком большим. Поскольку длинный/короткий портфель практически не имел рыночного риска, Джонс использовал долговое финансирование для увеличения его доходности. Такую комбинацию он охарактеризовал как «использование спекулятивных инструментов в консервативных целях» - это определение и по сей день является наилучшим отражением сущности хедж-фондов. Слово «хедж» (англ.hedge – защита от риска) появилось в названии фондов именно потому, что у Джонса короткие позиции защищали (хеджировали) портфель от снижения рынка в целом.
Самые известные хедж-фонды мира
       Чтобы вывести в авангард мирового инвестиционного бизнеса концепцию работы хедж-фондов, потребовался поистине выдающийся талант менеджеров нового поколения – Джулиана Робертсона, Джорджа Сороса, Майкла Стайнхардта. В 1986 году из того же журнала Fortune, где некогда работал Джонс, инвесторы узнали о существовании фонда Джулиана  
Робертсона по названием «Tiger». В 1980 – 1986 годах этот фонд продемонстрировал феноменальную среднегодовую доходность в размере 43% за вычетом вознаграждений. Рецепт своего успеха Робертсон определил так: «Цель – найти 200 лучших компаний в мире и вложить в них деньги, потом найти 200 худших компаний в мире и уйти по ним «в короткую». Если две сотни лучших не переплюнут две сотни худших, то вам лучше попробовать силы в другом бизнесе. После долгого перерыва Робертсон стал одним из первых менеджеров хедж-фондов, словом и делом утверждавших необходимость возврата к дисциплинированному инвестированию в духе Джонса. С 1980 по 1990 год тысяча долларов доверенная фонду «Tiger», превратилась в миллион! При этом инвесторы могли не беспокоиться о направлении движения рынка благодаря тому, что длинные позиции были  сбалансированы короткими продажами. Стратегия Робертсона была довольно проста. На длинной стороне он выбирал для инвестиций ликвидные и дешевые акции быстро растущих компаний (разумеется, в этом ему помогал целый штат аналитиков, но окончательное решение он всегда принимал сам). 
        Акции, которые Робертсон продавал «в короткую» были полной противоположностью длинных позиций во всем, кроме ликвидности (продавая «в короткую» неликвидные акции, менеджер рискует понести крупные убытки - либо из-за резкого роста цены, который проще вызвать в мало торгуемых акциях, либо из-за того, что в нужный момент не окажется продавцов).  
        Самый известный хеджевый менеджер Джордж Сорос, знакомый россиянам в основном благодаря  размаху своей благотворительности, отошел от концепции Джонса несколько дальше, чем Робертсон. Однако талант менеджера, приверженность фундаментальному анализу и чутье позволяли ему в течении долго времени добиваться поистине небывалых результатов. С 1969 по 2004 год среднегодовая доходность его фонда Quantum составила почти 30%. На сегодня каждая тысяча долларов, вложенная в этот фонд, превратилась в 5,5 млн.долларов.
         Успех Сороса определили несколько факторов. Прежде всего, ему удалось собрать уникальную команду портфельных менеджеров, таких, как Джим Роджерс, НикРодити, Стэн Дракенмиллер, Арминио Фрага. В сентябре 1992 года, играя на понижение фунта, всего за сутки Сорос заработал 1 млрд.$». 
        Благодаря фантастическим результатам к началу 1990-х годов понятие хедж-фонда в сознании инвесторов стало неразрывно связываться со стратегией Сороса, которую финансисты окрестили «глобальным макроинвестированием»(Global Macro). Сущность ее состояла в том, что, анализируя мировые макроэкономические процессы, менеджеры делали ставки на те или иные события, которые в случае их наступления приносили огромную прибыль.

       К примеру, 1992 году Сорос воспользовался тем, что Великобритания, переживавшая экономический спад, с трудом удерживала курс фунта по отношению к немецкой марке в рамках определенного коридора. Такая валютная политика была условием ее членства в Европейской валютной системе (IBC).Однако макроэкономическая ситуация говорила о том, что реальная стоимость фунта гораздо ниже той, что была обусловлена рамками валютного коридора.  На этом и решил сыграть Сорос. Он продал «в короткую» английскую валюту на общую сумму 10 млрд.долларов и занял длинную позицию по немецкой марке. Ставка Сороса удачно совпала с аналогичными ставками других крупных спекулянтов. Однако ее уникальность заключалось в том, что никогда ни до того, ни после отдельно взятый человек не рисковал столь огромными суммами на финансовых рынках. Возможно, ставка Сороса стала той самой последней каплей – ведь сумма, на которую он продал фунты, была сопоставима с тем, что Банк Англии потратил на защиту национальной валюты ( 15 млрд.долларов). Хотя  Банк Англии  ради защиты фунта пошел даже на повышение процентных ставок в ситуации, когда это могло повредить экономике, фунт все равно упал на 19% по отношению к немецкой марке. Английское правительство решило, что дальнейшие усилия по поддержанию национальной валюты могут дорого обойтись экономике, и выпустило фунт из валютного коридора. В результате Великобритании пришлось выйти из EBC, а Сорос заработал миллиард долларов и неофициальный титул «человека, который сломал Банк Англии», хотя, конечно, это было некоторым преувеличением. Восторженную зависть у публики вызвала и недоступность хедж-фондов для простых смертных .Так, минимальный размер инвестиций в фонд  Робертсона составлял 5 млн.долларов. Попасть же в хедж-фонд Сороса со стороны было и остается невозможно – он был открыт только для узкого круга инвесторов, которых можно было сосчитать по пальцам.

         Одной из наиболее привлекательных характеристик хедж-фондов является их независимость от направления движения традиционных фондовых рынков. Конечно, в значительной мере устраняя рыночный риск, хедж-фонды принимают на себя много других рисков, без которых, как известно, не бывает прибыли (подробнее о них мы поговорим ниже). Однако риски хедж-фондов принципиально отличаются от рисков традиционных активов.  Совмещение в одном портфеле активов с разными рисками позволяет инвестору снижать риски всего портфеля и повышать его стабильность. Вот почему портфель хедж-фондов не только привлекателен сам по себе, но и может стать ценным добавлением к существующим портфелям акций и облигаций.                           
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       Наибольшую долю среди инвесторов хедж-фондов занимают высокообеспеченные частные лица (капитал свыше 1 млн.долларов). До 2000 года их инвестиции составляли свыше половины всех активов хедж -фондов.  За последнее десятилетие этот класс инвесторов удвоился по численности и объемам инвестиций, к 2008 году их доля  сократилась на 30%. За этот же период гораздо более высокими темпами росли другие классы инвесторов. 

Институциональные инвесторы, такие как страховые компании, пенсионные, благотворительные фонды. Они обеспечиваю сегодня 38% капитала хедж-фондов. Богатые люди, семейные офисы и институциональные инвесторы также инвестируют в хедж-фонды через фонды – фондов, на долю которых в 2008 году приходилось 32% активов хедж-фондов. Распределение долей инвестирования в хед-фонды в период с 1999-2009 год  показаны на рис.4.
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                                                                                                                                                     Рис.5
Хедж-фонд «Септима-Инвест»
      Финансовая компания «Септима – Инвест» - молодой фонд с быстро растущими активами. Штат профессионалов, высокое качество обслуживания клиентов, гарантированная прибыль – все это является неотъемлемой частью работы  хедж - фонда «Септима – Инвест». 
Наши преимущества
·    гибкая инвестиционная политика;
·   отсутствие эталона (benchmark) и ориентация на абсолютный показатель         доходности;
·   низкий порок входного капитала;
·   ограниченный доступ входа инвесторов в фонд;
·   высокая ликвидность;
·   зависимость менеджеров от результатов;
·    гарантированная доходность 72% годовых;
·   ежемесячные выплаты процентов на расчетный счет клиента или выдача наличными денежными средствами;
Условия сотрудничества
· минимальный входной капитал 10 000$; 
·  срок заключения договора – 6 месяцев;
· Доходность 6% (шесть процентов) в месяц;
· процентные выплаты ежемесячно; 

· фиксированная процентная ставка; 

Роль  хедж-фондов в мировой и российской экономике
1.  Хедж-фонды играют очень важную роль в расширении рынков капитала и способствуют экономическому росту. Почему? Хедж-фонды могут инвестировать и инвестируют туда, куда другие управляющие активов и инвестиционные фонды не могут или не будут вкладывать средства из-за ограничений в инвестиционных мандатах.

2. Занимаясь глобальными инвестициями, хедж-фонды предоставляют развивающимся экономикам (хедж-фонды Emerging Markets управляют активами на сумму более 250 млрд долларов США, по данным Barclayhedge), новым технологиям, секторам промышленности, находящимся в процессе реструктуризации, а также бурно развивающимся рынкам секьюритизированных
 активов и производных  инструментов
 необходимый рисковый капитал.

3. Хедж-фонды играют важную роль в предоставлении институциональным инвесторам ликвидности и управление рисками.

4. Хедж-фонды играют важную роль в стимулировании корпоративного регулирования на государственном уровне, улучшении корпоративного управления, реструктуризации, а также приватизации государственных активов.

5. Хедж-фонды стимулируют изменения и преобразования к лучшему — предприимчивость, терпимость к рассчитанным и разумным рискам, стимулируют усиление экономического роста, постоянную занятость и создают финансовые потоки, не знающие географических и политических границ.

6. Для улучшения состояния рынков, как и для естественных экосистем, требуется разнообразие составляющих. На протяжении своей истории, хедж-фонды получали прибыль из нахождения временной неэффективности рынков, неадекватной оценки активов, неправильного размещения капитала и низкой производительности труда. Хедж-фонды могут участвовать и участвуют в сложных, неликвидных, непрозрачных и трудно оцениваемых инвестициях, в которые традиционные управляющие активов не вкладывают средства. Хедж-фонды являются инструментом, который исправляет инстинктивные действия традиционных управляющих, создавая реальный баланс на рынках активов.

Развитие индустрии хедж-фондов в России:
1. Помощь в привлечении российских  инвесторов, которым интересны новые продукты, связанные с американскими рынками.
2. Популяризация фондового рынка, благодаря созданию успешных примеров управляющих хедж-фондами.
3.  Возможность создания диверсифицированного портфеля не коррелируемого с традиционными инструментами

4. Увеличение коэффициента ликвидности финансового рынка России, развитие индустрии альтернативных инвестиций и содействие созданию МФЦ

                                               Наши контакты

     ООО «Септима Инвест», г.Новосибирск, ул.Геодезическая 2/1

     телефон: 301-07-01
     телефон: 8-923-151-43-13 , 8-913-066-98-52
     электронная почта: hedgefouryou@gmail.com
� Секьюритизация (от � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%90%D0%BD%D0%B3%D0%BB%D0%B8%D0%B9%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D1%8F%D0%B7%D1%8B%D0%BA" \o "Английский язык" �англ.� securities — «ценные бумаги») —  � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D0%B8%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D1%81%D1%8B" \o "Финансы" �финансовый� термин, означающий одну из форм привлечения финансирования путём выпуска � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A6%D0%B5%D0%BD%D0%BD%D0%B0%D1%8F_%D0%B1%D1%83%D0%BC%D0%B0%D0%B3%D0%B0" \o "Ценная бумага" �ценных бумаг�, обеспеченных активами, генерирующими стабильные денежные потоки (например, портфель ипотечных кредитов, автокредитов, лизинговые активы, коммерческая недвижимость и т.д)


� Производный финансовый инструмент (дериватив) (� HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%90%D0%BD%D0%B3%D0%BB%D0%B8%D0%B9%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D1%8F%D0%B7%D1%8B%D0%BA" \o "Английский язык" �англ.� derivative) — � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%BE%D0%B3%D0%BE%D0%B2%D0%BE%D1%80" \o "Договор" �договор� (� HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9A%D0%BE%D0%BD%D1%82%D1%80%D0%B0%D0%BA%D1%82" \o "Контракт" �контракт�), предусматривающий в соответствии с его условиями для сторон по договору реализацию прав и/или исполнение обязательств, связанных с изменением цены � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%91%D0%B0%D0%B7%D0%BE%D0%B2%D1%8B%D0%B9_%D0%B0%D0%BA%D1%82%D0%B8%D0%B2" \o "Базовый актив" �базового актива�, лежащего в основе данного � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D0%B8%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D1%81%D0%BE%D0%B2%D1%8B%D0%B9_%D0%B8%D0%BD%D1%81%D1%82%D1%80%D1%83%D0%BC%D0%B5%D0%BD%D1%82" \o "Финансовый инструмент" �финансового инструмента�, и ведущих к положительному или отрицательному финансовому результату для каждой стороны
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